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En ung bomnholmer fik ideen til
en vintergolfmatte og kom i
kontakt med en industriel de-
signer - og til sidst stedte en an-
den bornholmsk ivarksatter
til, der har sat golfmitten i pro-
duktion.

- Man far selvfelgelig sin vi-
den, fordi' man ofrer tid og pen-
ge. Men maske har vi ikke altid
taget de rigtige beslutninger.
Det her har jo veret hele vores
liv. Men netop derfor tror jeg, at
det er blevet til noget. Vi vil sa
geme det gerne og det engage-
ment afgar om ideerne bliver til
noget eller ej, siger Jesper Pihl

Jakob Brahe (tv) har som tek-
nisk designer udformet design-
lesningen af den lille transpor-
table teemdtte med borstelig-
nende nylon tee til udspil af
golfbolde. Rasmus Rosenberg
(t.h) markedsforer den,
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Fokus pa kemi

end et stor overskud.

Jeanett Fiendbo og Mercy Skyttelav
prioriterer produktudvikling hgjere
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Unge bornholmske golf-ivaerksaettere

En ung bornholmer fik
ideen til en vinter-
golfmatte og kom i kon-
takt med en industriel
designer - og til sidst
stadte en anden born-
holmsk ivaerkseetter til,
der har sat golfmatten i
produktion.

# Af ANNIKA IPSEN
ai@erhverysbladet.dk

ideen (il en vintergolfmatte op-
stod hjemme hos Jesper Pihls
{oreldre, der begge er habile
golfspillere, Der fandtes nemlig
ikke nogen rigtig god vinter-
golfmadtte.

De forste prototyper blev la-
vel hjemme hos foraldrene.
Bornholms Erhvervsrad satte
Jesper Pihl i forbindelse med in-
dustriel designer Jakob Brahe
fra Brahe Design. Herfra blev
ideen gjort mere realistisk.

I dag ligger de ekskusivt em-
ballerede golfmatter “Global
Tee Mat” ude 1 landets golfbu-
tikker og sportforretninger.
Men vejen her til har taget fire
slidsomme ar, hvor ‘mange
menneskers. tilfeldige mader
og engagement har giet op i
hajere enhed. Fordi en er-
hvervsradgiver pa Bornholms
Erhvervsrdd kendte Jakob Bra-
he - han laver nemlig noget for
andre bornholmske virksomhe-
der og har et sommerhus pd
golfbanen i Renne - blev det
ham, der samlede ideerne i sy-
stem,

Det var adgangstegnet til, at
BG Bank linte den dengang 24
-arige Jesper Pihl penge til pro-
jektet. Og nu skulle der findes
en investor. En der ville fore
ideen til produktion.

- P4 Bornholms Erhvervsrad
kender Breno Thorsen Jakob
Brahe og er samtidig en ven af
min familie. Og derfor blev der

skabt en kontakt. Kemien passe-
de sammen, for i en periode
snakkede vi sammen | degn-
drift.

Med Jakob Brahes overslag
over projektet lante BG Bank
mig pengene pa mit glatte an-
sigt - og sd startede Brahe De-
sign med at lave skitser efter de
bolde vi kastede op i luften med
hjlp fra et par kammerater, der
er virkelig dygtig til golf. Vi har
virkelig knoklet med det, for-
taeller Jesper Pihl, der i dag er
blevet 28 dr og arbejder i Rad og
Dad i Neksa pa Bornholm. Plus
selvialgelig bruger hjernen til
at fortsaette golfeventyret med
flere geniale produkter.

Fra ide til virkelighed

P4 det tidspunkt blev golfmit-
ten lavet pa et et stykke gummi
med en gummitop pd. Jakob
Brahe ta@ndte pa ideen og gik i
gang med en slags drejebog.

- 1 min skitseblok kom alle
ideer ned. Skulle matten have
fiedre, berster eller fjedrende
barster? Hvordan kunne den
blive mere skridsikker end de
eksisterende matter, der flyver
omkring? Skulle tees'ene kunne
variere 1 lengden? Kunne man
lave en kunstig gresoverflade?,
siger Jakob Brahe, der mest ar-
bejder i netverk. Han arbejder
bade med store koncerner og
sma ivaerksattere og legger en
dyd i at give et signal om, at der
falder en regning af hele tiden.
For det virker skremmende for
is@r unge ivaerksettere.

- Men det kraever en fornuftig
sandsynliggerelse af det enkelte
produkt for at fa finansieringen
pa plads. Is@r i Danmark, hvor
vi lever i jantelovens verden.
Som industriel designer skal der
teenkes i materialer og proces-
ser, sa kontrukterer, ingeniarer
og producenter kan forsta tan-
kerne. Derfor er kommunikati-
onen mellem designer og bru-
gere | idéfasen altafgerende, si-
ger Jakob Brahe, der til sidst la-

vede en animation ud fra skit-
serme pa computeren.

Investor pa banen

Nu stod Jesper Pihl og skulle
skaffe en investor. Heldigvis
med en meget professionelt
mappe i hinden. Og igen spille-
de tilfeeldighederne golfmatten
et puds. For Rasmus Rosenberg
Larsens og Jesper Pihls fadre
var begge i baneudvalget pa
Dueodde Golfbane. Rasmus' far
er selv opfinder og investor,
men tankte, at ideen var noget
for hans sen.

Rasmus Rosenberg, der den-
gang var 22 ar, var Danmarks
yngste souschef i Jensens Bpf-
hus i Svendborg. Alligevel syn-
tes han, af golfmitten lad sd in-
teressant, at han medtes med
Jesper Pihl i pasken sidste ar.
Fordi faren selv er ivaerks®tter
har han selv haft drammen om
at treede den samme vej.

Og pludselig gik det starkt.
Igennem Fyns Erhvervsrdd kom
han i kontakt med forretnings-
manden Erik Molgaard fra Pla-
sard i Svendborg. En driftig
mand, der viste sig at blive en
ildsjel og en mentor for
Rasmus Rosenberg i bestrebel-
serne pa at virkeliggore ideerne
om golfmatten. Finansieringen
til produktionen faldt pa plads i
februar i 4r gennem Bornholms
Erhvervsfond og Danske Bank
og den virkelig stabningskamp
gik i gang.

Farvel Svendborg

Med Erik Malgaard livslange er-
faring i produktionsmetoder i
plast var den rette kontakt
skabt. Der skulle nemlig veere to
hardheder i matten. Enderne
skulle vere hardere, mens mid-
ten af matten skulle vare mere
gummiagtig. Det endte ogsa
med, at graestappet blev stabt
direkte formen, s den erikke til
at rykke af.

Alle forsagene og praverne tog

» Fortscettes pa side 17

Jakob Brahe (tv) har som teknisk designer udformet designlpsningen af der

....
1 lille transportable teemdtte mea
barstelignende nylon tee til udspil af golfbolde. Rasmus Rosenberg markedsfirer den.
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Alle forsegene og preverne
tog et halvt ar.
- Vi troede ellers, at vi var Klar til
markedsferingen i juni i ar,
men det blev altsa farst i okto-
ber. Alting bliver udskudt. Som
min far sagde, da vi fejrede, at
linet kom i hus: Alt, hvad der
kan ga galt, vil ga galt. Og han
har ret. Hver gang, der skal ret-
tes nogle smating tager det
mange ekstra dages arbejde, si-

ger Rasmus Rosenberg, der har  tet

har flyttet til Bornholm for at
virksomheden Rosenberg Solu-
tions har base der.

Rasmus Rosenberg har sine
venner i Svendborg og kare-
sten, der laser til sygeplejesker
er ogsa stadig pd Fyn. Han laver
grin med, at lige nu er bilen
hans EE_. sd keresten vil alli-
gevel ikke have set s& meget til
ham. For nu kerer han land og
rige. rundt for at fa solgt
golfmdtten til butikkerne.

- Det har da ikke varet et let
skridt. Men man kan ikke sige A
og si stoppe der. Skulle det her
blive til noget stort, sd var det
en nedvendighed at flytte til
Bornholm. Jeg er ikke typen der
ligger sovnlps om natten. Men
jeg vil ikke have en masse pen-
ge p4 kontoen. Penge skal ud af
Eamﬁn. Det er det, der gor mig
glad. Jeg vil hver dag ga flojten-
de pa arbejde og hele tiden be-
skaftige mig med nye ting og
nye investeringer, siger han,
Sammen er de to unge bornhol-
mere ved at udvikle et net, der
ogsd kan selges sammen med
golfmatten. P4 den made kan
alle std pd kontoret, altanen el-
ler i haven og gve de svaere golf-
slag.
Teenker kun pa det

De to unge ivaerksattere vil ger-
ne give deres viden og erfaring
videre til andre, der vil g i gang
med et _mmunnam stort projekt.

- Man far selvfolgelig sin vi-
den, fordi man ofrer tid og pen-
ge. _sn: maske har vi ikke altid
taget de rigtige beslutninger.
Det her har jo vaeret hele vores

liv. Vores familie, venner og
keerester horer om det hele ti-

den. Men netop derfor tror jeg,
at det er blevet til noget, Vi vil
sa gerne det gerne og det enga-

gement afger om ideerne bliver
til noget eller ¢j, siger Jesper Pi-

hl, der er glad for, at de to ikke
kendte hinanden pa forhind.
For den udvikling de to har
varet igennem treekker mange
kreefter. At skabe et produkt, et
nyt marked og fa solgt produk-

For bide idemanden og pro-
ducenten er lykkelige for, at det
lykkedes af s@tte golfmatten i
produktion i Danmark - endda
med moderselskabet pa Born-
holm.

Forlesningen

Idemanden Jesper Pihl og pro-
ducenten Rasmus Rosenberg
har indgdet en licensaftale.
Rasmus Rosenberg producerer
og salger “Global Tee Mat”,

som han ogsé selv har %&mﬁﬁ.

emballagen til, mens Jesper Pihl
far en del af omstningen.

- Fra, at mig og min far lavede |5

den forste prototype og til at se,
at produktet nu ligger ude i
golfklubben pa Dueodde er en
keempeforlesning. Nu har jeg
knoklet i fire dr - og sa er det
fantastisk at se resultatet. Der er
virkelig faldet en sten fra hjer-
tet, siger Jesper Pihl, der havde
de mgﬂm kriser under designfa-

EEE&G ser det ud for

Rasmus Rosenberg, der nu
keemper med at fi afsat produk-

tet. Han mener nemlig, at det er |
Nm.ma.wm Jesper Pihl fik for fire ar siden ideen til en funktionel vinter-

vigtigt, at han han selv moder
op-

- Det er det nlige sal
der virker. Enm:ﬁﬂ.%&:%ﬂ»ﬂnﬂ
skal forklares og vises. Derfor
har jeg fast arbejde nu. Inden
jul satser jeg pd at have varet
ude hos 50 forhandlere. To kon-
sulenter kerer i .:EEE ude-
lukkende pa provision, fortzl-
ler Rasmus Rosenberg, der sy-
nes, at salgsdelen er langt
sveerere og hdrdere end han

regnede med.

ik

golfmatte og sidste dr i pasken bley den 23-irige ivaerkscetter Rasmus
Rosenberg koblet pa. Sammen gjorde de ideen til virkelighed.

Pa Bornholm er det Jesper Pi-
hl der stér for salget. For selvom
Rasmus Rosenborg har realise-
ret Jesper Pihl ide, sa tager han
ikke @ren for noget.

- Goodwill'en er til Jesper Pi-
hl. Det er jo ikke mit produkt,
mens hans. Jeg skal pa ingen

Foto: Jens-Erik Larsen

made spille pa, at det er mit
produkt. Jeg er bare produkti-

ons- og salgsmand, lyder parol-

en fra den beskedne 24-arige
ivaerksatter.




