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Kisteglad direkter

Bendt Skov har opfundet og taget patent pa den miljerigtige
kiste, der skal laves af genbrugspapir. Kisten lanceres worldwide
under sloganet »Green Way to Heavenx.

v

Bendt Skov har faetideen til den grenne kiste og urne. Ideer, der nu er patenterede. Foto: Scanpix
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Af Kim Dahl Nielsen

For tre-fire ar siden sad di-
rekter Bendt Skov i familiens
anden bolig, en gard pa Lan-
geland, som samtidig er hans
kones fedehjem og sommer-
hus. Parret kommer ofte der-
nede, og denne dag sad Bendt
Skov og laeste i Berlingske
Tidende. Han var netop ndet
om til dedsannoncerne, da
hans kone i samme gjeblik
tradte ind i rummet og stil-
lede en bakke g pa bordet:

»Det er da helt andssvagt
med alt det trae, man bruger
til kister,« teenkte Bendt Skov.

Godt nok blev det ikke en
kiste lavet af aggebakker,
men ideen til den miljerigtige
kiste og tilhgrende urne lavet
af genbrugspapir var fedt, og
for nylig fik ideen miljeprisen
ved Udvikling Odenses store
idékonkurrence »Danmarks
bedste idé pa Fyn«.

Sé langt, sa godt. Men fak-
tisk har den tre-fire ar lange
vej hen mod den patenterede
prototype af den grenne ki-
ste og urne langtfra varet
nem.

Efter at have faet ideen
udarbejdede Bendt Skov en
60 siders omfattende forret-

= FAKTA

BENDT SKOV

M 62 ar, ivaeerksaetter og
administrerende direkter i
telekommunikationsfirmaet
ScanCom Danmark A/S.

B Gik ud af syvende klasse
og har arbejdet, siden han
var 14 ar. | dag uddannet
merkonom.

B Har en halv uddannelse
inden for herreekvipering
og har drevet kiosk pa sprit-
badene mellem Kgbenhavn
og Malme.

B Siden arbejdet som ind-
kebschef og projektansvar-
lig i en elektronikvirksom-
hed.

H | 1990 stiftede han tele-
kommunikationsvirksomhe-
den ScanCom Danmark A/S,
deridag har seks ansatte og
blandt andet har A.P. Mgller
og de svenske jernbaner
som kunder.

B Bendt Skov er halvt bo-
siddende i Kebenhavn og
halvt pa Langeland, gift, har
to bern og tre bernebern.

ningsplan, og jagten gik ind
pa at finde det firma, som
kunne producere de specielle
kister.

Det ma da kunne lade sig
gore i Kina, tenkte Bendt
Skov og kontaktede en raekke
kinesiske producenter. Men
nej. Og heller ikke en kontakt
til den store danske aegge-
bakkeproducent Brdr. Hart-
mann A/S gav noget gen-
nembrud.

Heller ikke selv om Bendt
Skov forinden havde regnet
sig frem til, at hvis hans ki-
ster kan erobre én procent
af verdensmarkedet om aret,
svarer det til en arlig pro-
duktion og salg af omkring
360.000 kister:

»Det er for lidt for os,« lad
beskeden fra Brdr. Hartmann
til Bendt Skov.

Faktisk var det forst, da
Bendt Skov kom i tanke om
en dansker, han havde medt
i bjergene i Spanien for om-
kring ti ar siden, at gennem-
bruddet kom.

Dengang sad denne dan-
sker og formede den indpak-
ning, som Nokias mobiltele-
foner og udstyr typisk bliver
leveret i. Nu viste det sig, at
danskeren havde et kon-

sulentjob i Slangerup, hvor
hans fabrik har patent pd en
maskine, der netop kan pro-
ducere de specielle kister og
urner af genbrugspapir.

Hard kritik af vaeksthuse

Megdet med de kinesiske fa-
brikker, danske Hartmann el-
ler de to vaeksthuse i Odense
og Kebenhavn har dog ikke
imponeret den danske direk-
tor og iverksaetter.

»Hvis jeg ikke havde min
alder, men var 20 ar gammel,
var jeg nok stoppet med det
samme« siger den 62-arige
Bendt Skov og afleverer fol-
gende bredside mod de to
vaeksthuse pa Fyn og Sjel-
land;

»Waeksthusene kan efter
min mening ikke bruges til
meget. Jeg synes, det er en
flok gamle konsulenter, der
sikkert er blevet fyret, fordi
de ikke kan bruges andre
steder. Da jeg medte op med
min forretningsplan pa 60
sider, fik jeg at vide, at jeg
skulle skrive den om. Men
det har jeg ikke gjort.«

Gode rad til iveerksaettere

Faktisk har Bendt Skov med
sin lange erfaring fra er-

hvervslivet og de seneste tre
ars erfaringer som ivaerksaet-
ter pd ErhvervsBladets opfor-
dring opstillet folgende tre
gode rad til andre ivaerksat-
tere:

m1. Serg for at finde nogle
&]dre erfarne, som gerne vil
hjelpe dig.

m2. Overdrag ikke rettighe-
derne i virksomheden til in-
vestorer, der kommer ind i
virksomheden.

m3. Underseg alt til bunds og
gar det én gang til, sd der ikke
mangler noget i din plan.

Selv er Bendt Skov nu naet
sd langt, at han i gjeblikket
er gaet i gang med at finde
investorer, sa en produktion
af kister og urner kan sat-
tes i gang. Mdlet er at lave
produktion fire-fem steder
i verden - i Europa, Asien,
Syd- og Nordamerika og ma-
ske Afrika.

»Det vil koste otte-ti mil-
lioner kroner at fa det hele
op at kare, og jeg har allerede
vaeret i kontakt med nogle
svenske investorer,« fortaller
manden bag den grenne vej
til himlen.

kini@erhvervsbladet.dk
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Hvem er dine kunder?

® Det er kun bedemandene.
Men der bliver ogsd lavet en
hjemmeside, for i nogle lande
keber man faktisk en kiste
selv.

Vigtigste beslutning?

M At jeg er blevet gift med
min kone. Vi har nu vearet
gift i over 40 ar, og hun har
ikke forstand pd forretning,
da hun er padagog-uddan-
net. Men hun giver mig en
fantastisk sparring og er god
til at pille mig ned til jorden,
hvis jeg kommer for hgjt op.

Din bedste handel?

B Det har ikke veret i eget
regi. Jeg var dengang ansat i
et firma, hvor jeg lavede en
enorm handel ved at sazlge
kabler til en boreplatform i
Nordseen. Havde jeg haft den
handel i mit eget firma, var
jeg gaet pa pension i dag.




